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“La crisis ha
- disparadola
demandade

asesoramiento” |

VICTOR ALVARGONZALEZ

Director general de Profim

Después de 15 arios dedicada al asesoramiento, a través de fondos
de inversidn, Profim se ha constituido en EAFI, la nueva figura
que regula un sector, pequefio en Espafia, pero con gran potencial

MicueL Roorisuez Madrid

ocuaz, ysin pelos en lalengua, Vie-
tor Alvargonzilez (Madrid, 1960)
ha hecho del asesoramiento fi-
nanciero su modo de vida, y a él le ha de-
dicado los tltimos 15 afios, a través de Pro-
fim, firma especializada en el asesora-
miento en fondos de inversién. Final-
‘mente, el tiempo le ha dado la razén vy
el asesoramiento va ganando presencia
en Espaiia, un pais financieramente do-
minado por bancos y cajas, pero que re-
cientemente ha visto el nacimiento de las
empresas de asesoramiento financiero
(EAFT), Profim se acaba de constituir en
EAFI. “Dejamos de ser el loco de la coli-
na para estar en unaactividad regulada’”,
sostiene Alvargonzélez.

PREGUNTA. {Qué cambio supone
convertirse en una

RESPUESTA. No supone ningtin cambio
en cuanto a nuestra actividad. Asesorar
es lo que llevamos haciendo 15 afios; y
llevamos 15 afios diciendo que €] aseso-
ramiento debe ser distinto de la venta de
productos financieros. Lo que cambia es
ane hay un enmplimiento normativo. Hay
que cumplir una serie de requisitos y trd-
mites que antes no teniamos que cum-
plir. También hay un cambio muy posi-
tivo en cuanto a nuestra imagen en el
mercado. Dejamos de ser el loco de la co-
lina para estar en una actividad regula-
da que da tranquilidad a los inversores.

P. {Cree que el asesoramiento cam-
biar4 con €l registro de EAFI?

R.Es un paso més. Ya antes la CNMV
dejaba claro quién podia hacer cada cosa
v quién podia trabajar con inversores.
Ahora se ha dado un paso més, pero es
muy importante, porque s una defini-
cidn mucho més concreta. Hay tres apar-
tados clarisimos donde se encajan los di-
ferentes productos de inversién: la en-
tidad que hace el producto, €l bréker
puro y el asesor. A la larga, a més clari-
dad la gente estar mejor informada. Se-
guiré habiendo chiringuitos financieros,
pero estard todo mas claro.

P. {Cree que la normativa deja
espacio para el asesor unipersonal,
como persona fisica, o es necesario
tener 1| lo fi iero?

R. El problema para el asesor uniper-
sonal no es la normativa. Hay una figura
a través de la cual se puede ser asesor
como persona fisica, y es factible, por-
que sus costes regulatorios son inferio-
res a Jos que podemos tener nosotros, por
motivos de tamafio. Para mi el proble-
madel asesor unipersonal es que no veo
claro cimo se puede plantear el aseso-
ramiento sin una estructura adecuada.
En Espafia hay cerca de 8.000 fondos de
inversién a la venta y eso requiere tener
un equipo de analistas, que es lo que no
tiene el asesor unipersonal. S{puede fun-
cionar si el asesor financiero se une otra-
baja con alguien que tenga esos medios.
Creo que el modelo para el asesor uni-

PABLD MOREND

Certificaciones si, pero con matices

Victor Alvargonzélez estd | pura teoria y nada

a favor de las certifica- | més. En el mundo an-
ciones profesionales glosajon las certifica-
que avalan a los profe- | ciones tienen un grado

sionales del asesora-

de practicidad mucho

se exija algin tipo de
certificacién si vamos
hacia una certificacion
positiva que da valor
afiadido. Pero también

que la CNMV ha hecho
bien no exigiendo de
momento una certifica-
citn para poder ejercer
la profesidn de asesor,

miento financiero. més parecido a un hay que tener en hasta que se demuestre
Pero con matices, “Las | méster que a un pri- cuenta que hay perso- : que aporta valor afiadi-
certificaciones no pue- | mer curso de universi- | nas a las que por su do. “Para aprobar las
den hacer que la gente | dad. Pero hay casos en | experiencia se les EAFI ha valorado el
buena y experta vuelva | que no es asi. debe convalidar la cer- | nivel de experiencia,

a la universidad, en- Aclarado esto, me tificacion”. profesionalidad y ho-
tendiendo como tal parece muy bien que Alvargonzdlez opina | norabilidad”, anade.
“E dieme personal es unirse a EAFT més grandes. R. Ese va a ser un proceso muy lento

debe asumir
que silos
fondos no
retroceden
comisiones
al asesor,
deberi pagar
mas por el
servicio que
se le presta”

Y desde aqui invitamos a la gente que
quiera trabajar con independencia, de
forma unipersonal, pero con apoyo.

P.ZEs inevitable que los fondos re-
trocedan parte de las comisiones?

R. La retrocesién en si misma no es
mala cuando se trabaja con todo el mer-
cado. Es mala cuando se llega a acuer-
dos concretos con tres o cuatro entida-
des. Lo que se llama arquitectura guia-
da. que no es independiente. Lo impor-
tante es dar al cliente la opeidn de si quie-
re trabajar con un sistema de asesora-
miento con retrocesion o sin ella. Pero
en el segundo caso tiene que asumir que
Va a Ser més caro.

P.ZQué tiene que pasar para que en
Espaiia gane peso el asesoramiento?

porgue el sistema va a seguir domina-
do por bancos y cajas a los que, en teo-
ria, no les interesa tanto un sistema de
asesoramiento. Pero vaticino que en unos
afios el peso de los inversores que reci-
ben asesoramiento financiero va a estar
entre el 10% y el 15% de toda la inver-
si6m. Esa es la via lenta.

P.¢La hay mds rapida?

R Con la crisis financiera la gente re-
clama casi de forma desesperada un ase-
soramiento objetivo. Y para ser objeti-
vo tiene que ser independiente. La cri-
sis ha disparado esa demanda de ase-
soramiento objetivo muy por encima de
lo que nosotros hubiéramos imaginado.
En nuestro caso la crisis ha supuesto un
aumento brutal de la demanda.



